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DIE

BUNTE WELT
VON COMITO

GANZ EINFACH. BEGLEITUNG.

COMITO, LAT. = WEGBEGLEITER,

Damit ist eigentlich das Wesentliche gesagt.
Wir begleiten Sie.

Als Unternehmensberater, als Seminarge-
stalter, Coaches und Trainer, Markenent-
wickler, als Informationsbeschaffer. (Darauf
kommen wir gleich zuriick).

Das Reiseziel suchen wir gemeinsam aus,
Sie und wir. Auf dem Weg dorthin fiihrt

jeder Schritt zum nichsten.

Es ist kein Problem, wenn Sie es eilig haben
— wir sind trainiert, flott und ausdauernd.

Es ist kein Problem, wenn Sie nicht sofort
dort sein miissen — wir lassen den Dingen
gerne die Zeit, die sie manchmal brauchen.

Wir bleiben an Threr Seite, bis Sie dort
sind, wo Sie hinwollten. In jeder Unter-
nehmens- und Unternehmerlebenslage.
Auch wenn's einmal regnet oder heftiger
Gegenwind weht.

Soviel ist sicher.
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EINE
RUNDE

RINGELSPIEL

RUNDUM BETREUT.

FUR UNS IST DAS LEBEN EIN SPIEL.

Auch, ja vor allem das Wirtschaftsleben. Ein schop-
ferisches Spiel mit Regeln und mit vollem Einsatz.
Schliefllich geht's um was. Manchmal geht's um alles.
Doch das Leben als Spiel zu erfahren, ist wie ein Tanz
mit der Verinderung. Es ist nie vorbei. Es gibt immer
wieder eine neue Gelegenheit. Sie konnen jederzeit
neu beginnen. Vorzugsweise mit uns.

DENN WIR LIEFERN IHNEN EINE
360°-WERTSCHOPFUNG.

Unsere Ringelspielfahrt beginnt, wo Sie wollen. Zum
Beispiel da, wo Sie eine unverstellte Auflensicht auf
Ihr Geschift brauchen. Als Researcher testen wir mit
unseren Mystery Shoppern Thre Servicequalitit. Nur
zum Beispiel.

Als Berater helfen wir Thnen anschliefSend, die richti-
gen Folgerungen aus diesen Erkenntnissen zu ziehen.
In Coachings und Seminaren lernt Ihr Team dann
mit uns, die beschlossenen MafSnahmen umzuset-
zen. Dass es dabei auch alles richtig macht, wollen
wir nicht nur hoffen, sondern besser iiberpriifen. Als
Researcher, die mit unseren Mystery Shoppern ...
womit wir Sie einmal entlang der gesamten Prozess-
kette begleitet hitten.

EGAL WO SIE ZUSTEIGEN MOCHTEN, WIR
NEHMEN SIE MIT.

Vom Start zum Ziel, denn das macht nicht nur mehr
Vergniigen, sondern auch mehr Sinn. Fiir uns wie

fir unsere Kunden, mit denen wir vielfach langjihrig
und freundschaftlich verbunden sind. Was wir Thnen
auf grofler Fahrt obendrein noch bieten: Executive
Coachings, Sanierungsberatung, Immobilienbran-
ding, Machbarkeitsstudien, Marke- und Meinungsfor-
schung. Sind Sie bereit?
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VON INNEN HERAUS.

UND AUCH GERNE
SELBST ANPACKEND.



MITTENDRIN
STATT AUSSEN VOR

VON INNEN HERAUS.

APROPOS SPIEL:

wir bringen Energie hinein. An einem gestirkten Hemd schitzen wir, dass man die Armel
so schén aufkrempeln kann. Denn nobel die Distanz zu lhnen und einen Sicherheitsab-
stand zum Geschehen zu wahren, ist unsere Sache nicht. Wir sind am liebsten mittendrin
und packen mit an. Als integraler Teil Ihres Unternechmens, als Akteure aus Leidenschaft.
Doch immer mit dem Blick fiir's Ganze. Und auf das, worum es wirklich geht

VERSTEHEN SIE UNS RICHTIG!

Zahlen zihlen, denn sie haben was zu erzihlen. Thre Sprache, das Alphabet der Kenn-
zahlen und die Grammatik der Bilanzen, ist unsere zweite Muttersprache. Blof§ erliegen
wir dabei nicht der Versuchung, die Zahlen mit dem Leben selbst zu verwechseln. Denn
woraus entstehen Zahlen? Aus dem, was Menschen unternehmen. Wie sie das tun und zu
welchen Zahlen sie dabei kommen: das ist es, was uns fasziniert.

NEUTRALITAT IST DABEI ALLERDINGS KEINE OPTION FUR UNS.

Stattdessen sind wir allparteilich. Zu allererst ergreifen wir fiir Sie Partei. Kompromisslos.
Doch damit allein haben Sie noch nichts gewonnen. Daher schlagen wir uns auch auf die
Seite Threr Kunden, Threr Mitarbeiter, Threr Verbiindeten und Stakeholder. So behalten

wir das ganze Netzwerk im Blick. Wenn am Ende allen geholfen ist, ist Ihnen am meisten

geholfen.
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UNTERNEHMENSBERATER GIBT
ES VIELE.

Sogenannte ,,akademische Unternehmens-
berater wie wir welche sind, gibt es nur
wenige. Und noch weniger Berater gibt es,
die sich so wie comito das internationale
CMC-Giitesiegel als Certified Manage-
ment Consultants verdient haben.

Erschrecken Sie nicht, nur weil Sie gerade
»akademisch“ und ,,Giitesiegel gelesen
haben. Wir halten uns nicht lange mit
umstindlichen Analysen und Vorstudien
auf. Denn wir verbeiflen uns nicht in

das Problem, sondern legen unsere Kraft
in die Losung. Fiir Sie und mit Thnen:
Solounternehmerinnen und - unterneh-
mern (,EPU®), kleinen und mittelgroflen
Betrieben (,KMU®). Da ist nicht edle
Theorie gefragt, sondern Pragmatik. Daher
ist uns an kurzen Beratungszeiten und
einer schnelle Amortisation Threr Aufwen-
dungen gelegen.

WELCHES THEMA WIR MIT IHNEN
AUCH BEARBEITEN

*  Vertriebssteigerung

*  Marketing

*  Strategie- und Leitbildentwicklung
* Kostenrechnung

* Produktentwicklung

* Prozessoptimierung

* Personalentwicklung & Recruiting
* Unternchmensgriindung

*  Qualitdtsmanagement

*  Unternchmenssanierung

: Die Lsung ist immer einfach. Punkt.

(Ihre Umsetzung kann allerdings ganz
schén knifflig sein. Aber dafiir haben Sie

ja uns.)
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... JCH HAB MEINE
RECHNUNG GERNE
GEZAHLT!®




SANIERUNG.
WENN’S HART AUF
HART KOMMT.

VON INNEN HERAUS.

SANIERUNG IST UNTERNEHMENS-

BERATUNG UNTER EXTREMEN
BEDINGUNGEN.

Dass Sie sich keine Sorgen machen sollen,
wenn Thr Unternehmen in raue See
geraten ist, wollen wir Thnen erst gar nicht
nahelegen. Das ist unmdéglich, wenn die
Bank Druck macht, die Zeit knapp ist und
gesicherte Informationen Mangelware sind
— eine Situation, die Ihnen alles abverlangt.

EINE SICHERHEIT KONNEN WIR
IHNEN GEBEN.

Die, dass Sie in jedem Moment einen
anderen Kurs setzen konnen. Selbst ein
Drama ist ein Spiel. Unvoreingenommen
erstellen wir realistische Planungen, mit
denen Sie etwas anfangen konnen (und
die Bank auch) und fassen alle Risiken
ins Auge. Klarerweise, um ihnen tunlichst
auszuweichen. Sie konnen darauf ver-
trauen, dass wir in dieser heiklen Phase
an Threr Seite bleiben. Bis sich der Sturm
gelegt hat.

Wir kiimmern uns um

* Fortbestehensprognose

*  Unternchmensbewertung
* Controlling

* Planrechnung

* Liquiditit

e Bankgespriche
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COMITO

SEMINARE:
LEBEN. LERNEN.

KONSTANTE VERANDERUNG.

SEMINARE VON DER STANGE
FUHREN WIR NICHT.

Dazu ist das Leben zu vielfiltig. Deshalb
ist jedes unserer Seminare eine MafSanfer-
tigung. Das Maf§ nehmen wir, indem wir
Threm Anliegen und Ihren Bediirfnissen
im personlichen Gesprich auf den Grund
gehen.

Bei der Planung und der anschlieffenden
Arbeit mit den Menschen in Threm Un-
ternechmen kénnen wir auf die Erfahrung
aus iiber 25.000 Trainingsstunden zuriick-
greifen. Recht gut wissen wir jedoch, dass
Erfahrung letztlich nur den Weg beleuch-
tet, den man bereits gegangen ist.

Aus diesem Grund und weil es unser Na-
turell ist, erleben und gestalten wir jedes
Seminar als neue Erfahrung. Fiir die, die
daran teilhaben wie auch fiir uns selber.

WORIN WIR IHNEN ETWAS BEI
BRINGEN KONNEN:

Verkauf

Motivation & Selbstmotivation
Verhandlungstechnik
Gesprichstechnik & Rhetorik
Telefonische Kundenbetreuung
Teamentwicklung
Konfliktmanagement

Selbst- und Zeitmanagement
Stressmanagement, Work-Life-Balance
Fihrung

Moderations- und Prisentationstech-

nik

Werbung & Marketing fiir KMU's &
EPU's

Key Account Management

Customer Relationship Management

(CRM)

u.v.m.
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NUR SIE
UND WIR.
EXECUTIVE
COACHING.

KONSTANTE VERANDERUNG.

MANCHES IST ZU GROSS, UM ES LASSEN SIE UNS REDEN:
MIT SICH ALLEINE HERUMZU - R
TRAGEN.

Zu nahe. Zu verwirrend. Dann sind wir

Ihr Gegeniiber. Ein Gegeniiber, das Sie s Personliche Management-Inventur
aufmerksam und wohlwollend bei der

Selbst- und Zeitmanagement

* Krisenbegleitung

Auseinandersetzung mit grofen Fragen Konflikte in Familienbetricben

begleitet: Soll ich investieren? Fusionie- « Karriereplanung
ren? Auslagern? Soll ich beharren oder
nachgeben? Welcher Schritt ist der nichs- * Innerbetriebliche Positionierung

te? Wie komme ich hier raus? .
* Unternchmenssanierung

Mit Fingerspitzengefiihl und der Erdung

e H ford ,Erste Fith f
durch reichlich Praxis helfen wir Fiih- craustorderung »EIste Fulirungsat

N gabe
rungskriften aus allen Branchen, zu guten
Entscheidungen zu kommen — oder ihre e Unternechmenszusammenfithrung/
personliche Management-Inventur mit Merger

uns zu machen. Seit iiber 15 Jahren, in .0 )
aller Vertraulichkeit und absolut losungs- usourcing

orientiert.
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RESEARCH.
NEUGIERDE
IST EINE ZIER.

ABER WIR ZIEREN UNS NICHT.

WIE WOLLEN SIE WISSEN...

... ob Thre Kunden wirklich das bekom-
men, was Sie ihnen geben wollen? Indem
Sie uns fiir Sie neugierig sein lassen.
comito Research fiihlt Threr Servicequali-
tit und Thren Mitarbeitern auf den Zahn.
So, dass es keiner merkt. Unsere Mystery
Shopper testen Thre Beratung und Thren
Verkauf. Im Geschift und an der Hot-
line. Dann wissen Sie, was Thre Kunden
tatsichlich denken und erleben.

Ebenso gerne finden wir Sie en Detail he-
raus, wie es da beim Mitbewerb aussieht.
Abseits davon arbeiten wir Thnen gerne
mit Machbarkeitsstudien und Markt- und
Meinungsforschung im kleinen Rahmen
zu.

WIR FINDEN ES HERAUS:

Mystery Shoppings

Mystery Calls

Store Checks
Kundenbefragungen
Kundenzufriedenheitsmessungen

Mitarbeiterbefragungen, 360°-Feed-
back

Marktstudien

Machbarkeitsanalysen

#18/32
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VOLLKOMMEN

BEFREIT VON
WARMER LUFT
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GESCHAFTSFUHRER BRICHARD IMMOBILIEN GMBH

KOMMR OLIVER BRICHARD, MSC
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BEWEGUNG IM
UNBEWEGTEN.
IMMOBILIEN-
BRANDING.

YOUR HOME IS A CASTLE?!

PROJEKT ADRESSBRANDING WINDMUHLGASSE FUR DIE BRICHARD GRUPPE

FOTO: BRICHARD GRUPPE
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IMMOBILIEN ALS WAS WIR KONNEN*:
PERSONLICHKEITEN R

Die Entwicklung ambitionierter Immobi-

Strategieberatung

. . . . * Dositionierung und Markenentwick-
lienprojekte zu begleiten, ist eines unserer

Steckenpferde. lung

Wir verstehen uns darauf, die Vorziige : gorP orate Identity und Corporate
und Stirken einer Immobilie — ob Umbau csign

oder Neubau — auf den Punke zu bringen. * Entwicklung und Umsetzung der
Entdecken Sie mit uns, welche Marken- Kommunikation

personlichkeit in Threm Vorhaben steckt

oder in Threr Immobilie schlummert. *  Storytelling und Textierung

*  Onlinemarketing vom Webauftritt bis
zu Social Media Marketing

Wir lassen diese Personlichkeit Konturen
annehmen und ihre Reize ausspielen. So
kommt Bewegung ins Unbewegliche — ins
Immobile. Wirksam und ganzheitich
unterstiitzen wir Sie in Threm Marketing.
Von der Konzeption bis zum Verkauf
respektive zur Vermietung an die Richti-
gen. Gut méglich ist es, dass Sie dabei als
Immobilienmakler oder Projektentwickler
selber einen groflen Schritt nach vorne
machen.

. Zl[g()g(*//(’ﬂ, ﬂ//lf ]/I/It'/j?(’// wir 171[('/7 g(’/'}//("ﬁv/'}'k/’[‘ﬂ/(’ 17//6/(’}2‘ B/'{l//('b(‘, f(wll‘(/(’i'// Sie uns /}(’IYZZU.,
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IRRE.
DIE WELT,
UNSER MARKTPLATZ.
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MANCHE HALTEN DIE WELT FUR
EIN IRRENHAUS.

Wir halten sie fiir einen riesigen Markt-
platz. Einen, auf dem es allerdings auch
ganz schon irre zugehen kann — und auf
dem man vor lauter Zielgruppen, Kanilen
und Optionen auch ganz schon irre wer-
den kann. Ob jetzt vor lauter Verzweif-
lung ob seiner labyrinthischen Uniiber-
sichtlichkeit oder vor Begeisterung.

Bei uns ist letzteres der Fall: Wir lieben
Marketing & Kommunikation. Diese
Zwillinge sind unsere Kiir. Die kommt,
wie jede/r weif$, nach der Pflicht. Und die
besteht, wie manche/r weif3, in Strategie-
und Produktentwicklung. In absichtsvoll
geplanter Preispolitik und einer Standort-
wahl auf dem Positionierungsglobus.

#25/32

VON DER PFLICHT ZUR KUR

Doch blieben diese Plichtiibungen ohne
die Kiir der entsprechenden Promotion
auf dem Markeplatz Welt nicht eine ver-
gebliche Bemithung in purer Theorie? Oh
ja, das blieben sie. Ergo kiimmern wir uns
auch um das vierte P in Threm Marketing-
Quartett!

Wir zeichnen Thr Erscheinungsbild neu
und sorgen fiir die Inkarnation der heili-
gen Dreifaltigkeit: Logo, Briefpapier, Vi-
sitenkarten. Wenn wir diirfen, reichen wir
Thnen dariiber hinaus die Hand jeglicher
Art weiterer grafischer Unterstiitzung:
Fiir die Weihnachtsaussendung.

Das Plakat.

Die Einladung.

Die Anzeige.

Den ...



MIT DEM GRUNEN
DAUMEN REDEN

COMITO MAL VIRTUELL

MEHR ALS REDEN

Gerne wiirden wir Thnen ersparen, was
wir nur mehr dhnlich schlecht horen kon-
nen wie Sie vermutlich auch: Dass mit
dem Reden , die Leut* zusammenkom-
men. Nur stimmt es halt leider noch im-
mer. Allerdings reden die Leute ja heute
hauptsichlich nicht mehr unter vier oder
mehr Augen und Ohren miteinander.
Sondern tiberwiegend mit den Daumen
(oder Zeigefinger) am Smartphone, dem
Trackpad am Laptop oder sonst einem
mobilen Endgerit.

LIKE ODER DISLIKE

Daumen hoch oder Daumen runter: Das
sind die Fingerzeige des Zeitgeists und die
Techniken der Zeit. Wir helfen Thnen,
den Finger am Zeitpuls zu behalten und
wie ein Pixelfisch in den Meeren der Soci-
al Media zu schwimmen. Wir gemeinden
Facebook, Instagram, YouTube und Co in
Thre Kommunikation ein. Wirksam, ge-
schmeidig und glaubwiirdig. Denn unser
kommunikatives Fingerspitzengefiihl sitzt
auch im Daumen. Dem griinen Daumen
fiir eine blithende elektronische Kom-
munikation. Uberzeugen sich in unserer
Schaugirtnerei auf facebook.

Ed/comito.consulting
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SOCIAL MEDIA UND DAS NETZ

Social Media sind das eine, Thre Website
ist das andere. Gerne bestellen wir auch
Thre digitalen Lindereien im WWW. Er-
schliefSen sie durch Suchmaschinenopti-
mierung mit virtuellen Straflen, auf denen
wir dann reale BesucherInnen zu Thnen
lotsen. Was die so in Threm Onlinereich
treiben, entgeht unserem scharfen Beob-
achterauge mitnichten. Wir machen Sie
mit Thren BesucherInnen bekannt und
helfen Thnen, mehr Visiten in mehr Um-
satz umzumiinzen. Zum Beispiel, indem
wir Thre Website dem Nutzerverhalten
anpassen.

Wir haben‘s aber nicht nur im Daumen,
wir kénnen auch Zehnfingersystem.
Sprich: Text fuir alle Unternehmens- und
Lebenslagen. Klassisch straight oder frech
und fréhlich. Und alles in between, fiir
Postkarte bis Festschrift. Samt, selbstver-

standlich, der passenden Grafik dazu.



ROBERT FEISTRITZER, VISIONAR, SPASSVOGEL UND NEUERDINGS BRILLENBESITZER




UND HIER SIND
WIR AUCH
SCHON.

ABER NOCH VIEL LIEBER SIND WIR BEI IHNEN!

COMITO* - CONSULTING SERVICES

mobile: +43 664 6310900 | www.comito.at

1220 Wien, Austria | Leonard Bernstein Strafle 4-6/3/16 | Firmenbuch: FN 318645x,
Handelsgericht Wien | UID ATU 56566399

#29/32



JCH UMGEBE MICH
GERNE MIT PROFIS.”




... UND AUS.

WWW.COMITO.AT
E1/COMITO.CONSULTING




